
RegioGraph 2021: Innovation seit 30 Jahren
Wir haben Grund zum Feiern: Mit über 40.000 Anwendern ist RegioGraph in den letzten  
30 Jahren zur führenden Software für Geomarketing geworden. Vielfältige Analysetools unter-
stützen bei raumbezogenen Marktanalysen, Gebietsplanungen und Standortbewertungen und 
liefern unseren Kunden wertvolle Insights für das tägliche Business. Wir entwickeln zu 100% 
inhouse und verfolgen das Ziel, Geomarketing-Standards von morgen zu setzen.

www.regiograph.de/2021
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30 Jahre RegioGraph, 
über 40.000 Anwender
Die Grundidee 1991 war einfach: Vertriebsstrukturen 
sollten auf digitalen Landkarten abgebildet und 
bearbeitet werden können. Daraus war eine Software 
entstanden, die bis heute als führend im Bereich 
Geomarketing gilt. RegioGraph unterstützt seither 
Entscheider aller Branchen – B2B und B2C – bei der 
räumlichen Bearbeitung ihrer Fragestellungen in  
Marketing, Vertrieb, Controlling und Expansion. 

Innovative Neuerungen bis heute
Seit der ersten Vorstellung auf der CeBIT hat sich 
eine Menge getan. Unternehmensdaten wie Kunden, 
Standorte und Gebietsstrukturen konnten auf digi-
talen Landkarten visualisiert und analysiert werden 
und machten regionale Zusammenhänge sichtbar.  
Mit der Zeit kamen immer mehr Funktionalitäten sowie 
eine detaillierte, weltweite Landkartenbasis und die 
Einbindung der GfK Kaufkraft als Richtgröße für das 
Konsumpotenzial hinzu. Ein wichtiger Fortschritt war 
2018 die Entwicklung des Add-ons RegioGraph Team-
Connect, mit dem Ziel, Ergebnisse online als interaktive 
Karte zu teilen und so die Kommunikation in Unterneh-
men über die Online-Plattform zu erleichtern.

Finden Sie schnell die richtigen 
Parameter für Ihre Datenanalyse
Um Ihre Daten bestmöglich auswerten zu können, stehen 
Ihnen in RegioGraph eine Vielzahl an Darstellungsmög-
lichkeiten zur Verfügung. Bei den verschiedenen Werte-
verteilungen kann es schwierig sein, die richtigen Einstel-
lungen zu finden. Im Darstellungsdialog wurde deshalb 
ein Histogramm integriert, das die Häufigkeitsverteilung 
Ihrer Daten visuell aufzeigt und damit die Einteilung in 
sinnvolle Klassen erleichtert.

Berechnen Sie Ihre Arbeitslast  
und setzen Sie realistische Ziele
Ab 2021 können Sie die Arbeitslast Ihrer Vertriebsmann-
schaft sowie die Betreuung Ihrer Kunden direkt in Regio-
Graph planen. Mithilfe des neuen Berechnungsassistenten 
erhalten Sie einen praxisnahen Wert, wie viele Besuche 
pro Jahr und Mitarbeiter möglich sind. Stellen Sie diesem 
die gewünschten Besuche Ihrer ABC-Kunden gegenüber 
und schaffen Sie damit eine realistische Basis für Ihre  
Gebietsplanung und die Zielvereinbarung je Mitarbeiter.

RegioGraph 2021 steckt voller Neuerungen.
Das sind die Highlights:

Es gibt noch mehr Features! 
Entdecken Sie alles zur neuen Version: www.regiograph.de/2021

Bewerten und vergleichen Sie mithilfe 
eines individuellen Benchmark-Scores
Ganz neu ist auch die Score-Funktion. RegioGraph 2021 
berechnet Ihnen damit einen Vergleichswert nach Ihren 
Kriterien und Ihrer Gewichtung. So können Sie z.B.  
Regionen finden, die eine hohe Kaufkraft und gleichzeitig 
Kunden aufweisen, die bereits Produkt A gekauft haben.
Oder Sie bewerten Ihre Standorte nach Faktoren wie Umsatz, 
Verkaufsfläche und Zielgruppe im Einzugsgebiet. Je höher 
der Score ist, desto besser ist auch die Performance.

NEW
2021

DIE VORTEILE VON REGIOGRAPH

professionelle Analysetools
•	 für vielfältige Marktanalysen, 
•	 zur Planung & Optimierung Ihrer Gebietsstruktur, 
•	 zur straßengenauen Kundenanalyse sowie 
•	 zur feinräumigen Standortbewertung 
liefern wertvolle Insights für das tägliche Business.

Online-Kommunikation
Teilen Sie Ihre Zahlen, Analysen und Planungen  
online mit Ihrem Team als interaktive Karte. 

aktuelle, integrierte Datenbasis
Mit den neuesten Karten und der GfK Kaufkraft 
2021 erhalten Sie valide und präzise Ergebnisse.

Schnelligkeit & Leistungsstärke 
Unsere detaillierten Karten werden schnell gezeich-
net, Ihre Ergebnisse und Analysen schnell berechnet.

Usability für Business-Anwender 
Die intuitive Benutzeroberfläche ähnelt den  
bekannten Office-Programmen. 

Schulungen & kostenloser Support 
Wir bieten Ihnen Schulungen zum Einstieg oder zur  
Vertiefung sowie eine kostenlose Kundenhotline.
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www.gfk.com/geomarketing-de	 GfK. Growth from Knowledge

Über GfK
Wir verknüpfen Daten mit wissenschaftlichen Analyse-Methoden. Innovative Forschungslösungen liefern 
Antworten auf zentrale Geschäftsfragen rund um Verbraucher, Märkte, Marken und Medien – jetzt und in 
der Zukunft. Als Analysepartner versprechen wir unseren Kunden weltweit „Growth from Knowledge“.

Noch Fragen? Wir beraten Sie gerne! 
T +49 7251 9295 200 | geomarketing@gfk.com
Hier direkt bestellen: www.gfk-webshop.de

Für jeden Bedarf die passende Software.

Mit Daten von Mit Karten von

RegioGraph – individuelle & professionelle Desktop-Lösung 
 
	� je nach Anwendungsfall wählbar zwischen RegioGraph Analysis, Planning und Strategy 
	� enthält GfK Kartenbasis & GfK Kaufkraft für D-A-CH oder ein europäisches Land 
	� einfach erweiterbar um weltweite GfK Kartensets & weitere GfK Marktdaten
	� kostenloser Support durch Hotline und Video-Tutorien
	� GfK Schulungen & individuelle Coachings zusätzlich buchbar

RegioGraph Analysis RegioGraph Planning RegioGraph Strategy
bietet grundlegende Funktionen zur Analyse 
Ihrer Kunden, Umsätze und Potenziale.

enthält intelligente Werkzeuge zur Planung und 
Optimierung von Gebieten sowie zur straßen-
genauen Kundenanalyse. 

bietet starke Tools zur feinräumigen Standort-
bewertung nach Wettbewerb und Potenzial.

Basisversion zusätzlich zu allen Inhalten von Analysis zusätzlich zu allen Inhalten von Planning

	� einfacher Datenimport nach Postleitzahlen 
(Geokodieren)

	� Aktualisieren von Daten
	� vielfältige Marktanalysen (z.B. ABC, Kunden-

dichte, Portfolio, Diagramme u.v.m.) und  
freie Formatierung 

	� NEU: Wertegrenzen einstellen mit Histogramm
	� NEU: Score berechnen (Vergleichswert)
	� Ergebnisse exportierbar als PDF, Excel, Grafik  

 
ab 920€ pro Jahr*

	� einfacher Datenimport nach Adresse  
(Geokodieren)

	� professionelle Gebietsplanungswerkzeuge
	� Planungsansicht mit Dashboard-Oberfläche  

aus Landkarte, Diagrammen und Tabelle
	� NEU: Arbeitslast berechnen
	� Einzugsgebiete berechnen
	� ausführliches Reporting
	� Online-Karten und Luftbildern von Bing**

 
ab 2.570€ pro Jahr*

	� straßenabschnittsgenaue Analysen  
z.B. Wettbewerb, Potenzialkunden

	� Standortbewertung und -planung unter 
Berücksichtigung des Wettbewerbs

	� ausführliches Reporting im Datenanalyse-
Modus für Mikrodaten

Integration von feinräumigen Endverbraucher-  
und Gewerbepotenzialdaten möglich

 
ab 4.370€ pro Jahr*

Add-on: RegioGraph TeamConnect
ermöglicht, Ergebnisse online mit Ihren Kollegen zu teilen für eine aktuelle Einsicht in Ihre Planung.

RegioGraph Analysis, Planning oder Strategy zur Projekterstellung vorausgesetzt

	� Upload der Projektergebnisse auf Ihren unternehmenseigenen Webserver
	� inkl. 10 Viewer mit browserbasiertem Zugriff auf geteilte Projekte von diversen Endgeräten 

(Erweiterung um weitere Viewer möglich)
	� Vergeben von Zugriffsrechten für ausgewählte Viewer
	� Darstellung der vielfältigen Marktanalysen und Vertriebsstrukturen auf der interaktiven Karte
	� Übersicht der Daten in einer Gesamttabelle mit Such-, Filter- und Sortierfunktion
	� NEU: Notifications mit Standortreferenz zur Kommunikation im Team

 
ab 2.570€ pro Jahr*

Alle Preisangaben zzgl. gesetzlicher MwSt. 
Es gelten die Lizenzbedingungen und AGBs der GfK Geo-
Marketing GmbH (www.gfk-geomarketing.de/lizenzen).

* Preis für das erste Jahr innerhalb einer 3-Jahres-Abonne- 
mentlizenz mit jährlichem Anstieg von max. 3%. 

** Nutzungslizenz von Bing für 12 Monate bzw. bis zum 
nächsten Update.


